
Sobre Borja
Borja é autor e instrutor oficial da LinkedIn Learning, onde projeta e produz os 

principais cursos de vendas e liderança, com mais de meio milhão de alunos.

Ex-diretor do LinkedIn, onde liderou a divisão de Soluções de Talentos 

(Talent Solutions) por quase uma década, primeiro na Europa 

a partir dos escritórios na Irlanda e depois na América Latina a partir 

da sede central em São Paulo. Durante esse período, foi reconhecido 

como o melhor profissional de vendas do mundo.

Ele é um dos palestrantes de maior crescimento na América Latina, tendo 

realizado mais de 300 palestras em 20 países, e é autor do best-seller 

internacional "Potencialize sua Persuasão" e "Seu Futuro Trabalho".

Algumas de suas conferências e entrevistas:

       EXPONEGOCIOS 2019 – Tendências de talento e habilidades

       MARKETERS 2022 – Novo paradigma de trabalho

       ENTREVISTA CNN CHILE – como reter talentos em uma empresa?

       JORNADAS PYMES 2022 – Vendas B2B no LinkedIn

Marca Pessoal 
& LinkedIn

Criar e valorizar a marca pessoal é uma das ações mais 

importantes que se pode realizar para garantir um bom 

posicionamento diante de um futuro cada vez mais incerto.

Como ex-executivo da maior rede social pro�ssional 

do mundo, Borja compartilha como conquistar essa marca 

digital, e tornar-se um líder de opinião. 

Além disso, ele revela novos dados, curiosidades e dicas 

sobre como aproveitar o poder do LinkedIn para atingir 

objetivos de carreira mais ambiciosos.

Liderança & Inspiração

Liderança é a capacidade de inspirar sua equipe a alcançar um objetivo em comum. 

Isso signi�ca exercer uma liderança compassiva e inspiradora e, ao mesmo tempo, 

focada em resultados.

Borja liderou equipes de todos os tipos, com ambientes multiculturais e crescimento 

exponencial no setor de tecnologia. Em suas conferências e congressos, 

ele mostra qual é a mentalidade certa e como aplicar ferramentas e ações práticas 

para desenvolver os líderes do futuro

Vendas & Persuasão

Em suas palestras, ele sempre traz as últimas táticas e tendências 

para impulsionar nossas vendas. Desde o poder do "Social Selling" 

até como otimizar nossos processos de vendas.

Por outro lado, Borja nos mostra como aprimorar a habilidade 

interpessoal mais importante, a persuasão. Através de uma 

metodologia criada por Borja, vamos aprimorar essa 

habilidade fundamental para nos destacarmos em todas 

as áreas da vida. Na atual era do conhecimento em que 

vivemos, convencer os outros a agir em suas ideias 

nunca foi tão importante como agora.

Soft Skills, Carreira & 
Futuro do Trabalho

Livros

PALESTRAS DE IMPACTO

Um dos principais objetivos do Borja é disseminar a importância dos 

soft skills para o sucesso pro�ssional. Esses tipos de habilidades nunca 

poderão ser automatizados e, portanto, serão cada vez mais relevantes 

no mercado de trabalho.

Em suas palestras ele aborda não só quais são as mais demandadas pelo 

mercado, mas também como melhorá-las e como aplicá-las no dia a dia. 

Ele também participou de inúmeras palestras sobre o futuro do trabalho, 

mostrando-nos aonde deveríamos focar para que as grandes mudanças 

que virão sejam grandes oportunidades de transformação

A participação de Borja como 

palestrante foi uma contribuição de 

muito valor para o evento. Sem dúvida, 

um palestrante de alto nível e um 

pro�ssional indiscutível.

Alejandra Pradere

CEO MARKETERS 

Ter a oportunidade de trabalhar com o 

Borja e contar com o seu apoio em 

vários workshops de treinamento 

interno para as equipes da CISCO 

sobre Social Selling e Persuasão tem 

sido uma experiência excelente.

Carolina Morawetz

Head of Marketing CISCO LATAM

A nossa audiência descreveu-o como 

dinâmico, inovador, repleto de 

informações interessantes e com uma 

conexão profunda com o público.

Paula Cutuli

SOCIAL MEDIA WEEK Producer

A palestra de Borja chama a atenção 

do público e inspira a todos ao seu 

redor, a sua energia é projetada 

desde o início e é capaz de impactar 

grandes plateias.

Estefanía Pagan

Head of Content PTF

“

”

Depoimentos

Alguns
dos
clientes

Conferência EXPONEGÓCIOS 2019, PARAGUAI

Conferência MARKETERS 2023 URUGUAI

Prêmio de Melhor Vendedor do Mundo 2020 LAS VEGAS

Gravação de curso para o LinkedIn Learning, Áustria 2022

Conferência MARKETERS 2022 URUGUAI

Muito 
Obrigado!

Conferência SOCIAL MEDIA WEEK 2019 MÉXICO

TOP 5 PALESTRAS

POWER SKILLS: 
As habilidades 

do futuro

HABILIDADES 4.0: 
Triunfando em 

um mundo 
dominado pela IA

Futuro e presente 
do trabalho

Retenção 
de talentos no 

novo paradigma 
de trabalho

Como construir sua 
carreira pro�ssional 

na nova era 
de trabalho

TOP 5 PALESTRAS

Os 6 elementos 
da persuasão

SOFT SKILLS 
essenciais para 

pro�ssionais 
de vendas

Domine o Social 
Selling no LinkedIn 

e aumente 
suas vendas

Como vender 
soluções

A arte de fazer 
boas perguntas 

em vendas

TOP 5 PALESTRAS

Como construir 
nossa marca 
pessoal no 

LinkedIn

Networking 
efetivo no 

LinkedIn: dicas e 
estratégias-chave

Construindo uma 
marca pessoal 

sólida na era digital

Um futuro 
dominado 
por per�s 

generalistas

Tendências de 
personal branding 

no mundo do 
trabalho atual

TOP 5 PALESTRAS

A liderança do amanhã: 
Domínio de soft skills 
para ter Sucesso no 
futuro do trabalho

Soft Skills 
para líderes

Como inspirar 
e motivar 

sua equipe

Inteligência 
emocional 

para líderes

Liderança 
Compassiva

Temas
Que
Aborda


