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Nascida na Bahia, paulista de coração, Carol chegou 
em São Paulo em 2008 com o objetivo de realizar 
todos os seus sonhos. E conseguiu!

Carol transborda como poucos alegria e entusiasmo.
Sempre muito curiosa, comunicativa e espontânea, consegue encorajar e 
inspirar a todos por onde passa, seja por meio de suas provocações, 
inquietações, conselhos e seu desejo de contribuir para que as pessoas se 
tornem cada vez mais conscientes, coerentes, consistentes e corajosas na 
busca dos seus objetivos e propósito. 

Carol é autora best-seller de “#BoraBaterMeta – o Desafio da Venda 
Presencial no Mundo Digital”(2019) e “Coragem e mais alguns Cês da 
Vida”(2022). É também co-autora de “Tenha Cicatrizes” (2022), onde 
compartilha sua experiência de empreender na área de Educação e 
“Relatos Maternos”(2021) onde conta como ser mãe e executiva ao mesmo 
tempo.

SOBRE CAROL MANCIOLA



“Meu desejo é contribuir para o desenvolvimento de pessoas
e organizações, através de uma educação que permita uma

atuação consciente”.

Carol cativa pela sua energia. Em suas palestras e 
treinamentos consegue tornar o conteúdo leve pela forma 
como o conduz, utilizando – se de muitos exemplos e 
analogias que aproximam o tema à realidade dos 
participantes, permitindo um maior nível de retenção da 
mensagem e aplicabilidade.
Em seu discurso, um tom provocativo promove reflexões que 
desafiam as pessoas a promoverem mudanças que gerem
resultados consistentes.

MISSÃO E ESTILO



§ Fundadora da Posiciona, empresa de educação Corporativa especializada em 
treinamentos de Vendas e Atendimento adquirida pela Crescimentum (CEGOS 
Group) em 2021.

§ Linkedin Creator 
§ Eleita Mindshifter pela RD Station em 2021
§ Palestrante nos maiores eventos de marketing e vendas do país
§ Administradora  com pós-graduação em Marketing (ESPM) e Gestão da 

Comunicação Organizacional (UFBa)
§ Trainer em empreendedorismo pelo Sebrae (em conjunto com a ONU/PNUD)

20 ANOS
 DE EXPERIÊNCIA

+ DE 100.000 PESSOAS 
TREINADAS EM TODO BRASIL

RESPONSÁVEL POR DIVERSOS 
PROJETOS NAS MAIORES 

EMPRESAS DO PAÍS

+ DE 15.000 HORAS DE 
TREINAMENTOS E PALESTRAS

CURRÍCULO



TEMAS DE PALESTRAS

VENDAS VIDA
§ BORA BATER META – O DESAFIO DA VENDA 

PRESENCIAL NO MUNDO DIGITAL
§ VENDAS MOVEM O MUNDO
§ VENDA DE PROPÓSITO
§ SEI FAZER, MAS NÃO SEI VENDER
§ VENDAS DE ALTO IMPACTO
§ ESTRATÉGIA DE EXECUÇÃO
§ LIDERANDO EQUIPES DE VENDAS
§ MARKETING E VENDAS: CONVERGÊNCIA GERA 

POTÊNCIA
§ CORAGEM EM VENDAS
§ MULHERES NAS VENDAS

§ CORAGEM 
§ OS CÊS DA VIDA: CONSCIÊNCIA, COERÊNCIA, 

CONSISTÊNCIA E CORAGEM
§ LIFELONG LEARNING
§ EMPREENDEDORISMO
§ O QUE O RH PODE (E DEVE) APRENDER COM A 

ÁREA DE VENDAS
§ MULHER NA CAUSA 

TODAS AS PALESTRAS DA CAROL SÃO 
CUSTOMIZADAS À REALIDADE DO PÚBLICO



EVENTOS E PODCASTS

https://www.youtube.com/watch?v=ks7h9WwN6Ukhttps://www.youtube.com/watch?v=LxUleiaxBhM

https://www.youtube.com/watch?v=-ZxEtfBBvks&t=1237s

KRITIQUÊ FOUR SALES

RESUMO CAST MOVER VOICES

https://www.youtube.com/watch?v=vXYuifknm1Y&t=1949s

DIGITALKS

RD SUMMIT

https://www.youtube.com/watch?v=ks7h9WwN6Uk


NA MÍDIA

Carol Manciola tornou-se referência para diversos veículos de comunicação com artigos, entrevistas e 
atuando como fonte em temas relacionados às suas áreas de atuação.



Carol Manciola tornou-se referência para diversos veículos de comunicação com artigos, entrevistas e 
atuando como fonte em temas relacionados às suas áreas de atuação.

NA MÍDIA



DEPOIMENTOS

“O time simplesmente amou. Acharam muito assertivo, muito direcionado à realidade da loggi. Elogiaram as dicas de 
como melhorar o relacionamento com o cliente, como trazer mais vendas, como fortalecer nesse momento a relação 

entre o executivo, o vendedor e o cliente. Todos ficaram muito felizes.  O retorno foi muito positivo. Foi incrível”
Jéssica Ferreira

“Foi sucesso! A equipe amou e até agora estão deixando mensagens 
de agradecimento, pedindo mais e elogiando a escolha do 

palestrante. Nossa eterna gratidão”
Letícia Cimel

“O feedback do grupo é que essa 
foi a melhor convenção de todos 

os tempos, a mais próxima!”
Karen Yoshida

O treinamento nos ajudou a refletir, a entender nosso papel de líder, mas principalmente 
um líder humano que precisa ser capaz de compreender todas as condições adversas que 

a equipe está enfrentando, respeitando e apoiando as pessoas. 
Juliana Amaro

O lançamento do produto foi incrível e a palestra 
fechou o encontro em alta, garantindo a mensagem 

chave, motivando  e dando um gás na equipe. 
Marília Scauri

“A Carol é uma profissional competente e extremamente dedicada em entregar um serviço de 
grande qualidade.  Já tive oportunidade de utilizar sua expertise em vendas e obtivemos um 

excelente retorno sobre o valor investido e um ótimo feedback do grupo treinado”.
Marcelo Amador



• Os temas descritos nessa apresentação são sugestões de escopo. 
• Todas as palestras ministradas podem (e devem) ser customizadas aos 

desafios da sua empresa.  Para isso, será realizada uma reunião de 
alinhamento à distância para refinamento de briefing.

Valor da Palestra:
PRESENCIAL (SP CAPITAL): R$ 25.000,00
PRESENCIAL (FORA DE SP CAPITAL): R$ 30.000,00
ON-LINE: R$ 15.000,00
(impostos inclusos)

*VALORES DE DESLOCAMENTO E 
HOSPEDAGEM NÃO INCLUSOS NESSE VALOR.

INVESTIMENTO

Provavelmente, você pediu um orçamento por ter recebido alguma indicação ou por 
acompanhar o trabalho de Carol nas  redes sociais. Caso precise de mais referências, solicite-

nos que teremos o maior prazer em compartilhar com você  contatos de clientes que a 
contrataram recentemente.



A PROPOSTA INCLUI:
• Impostos.
• Deslocamento em São Paulo capital.

NÃO ESTÃO INCLUSOS NA PROPOSTA:
• Projetor multimídia;
• Local de realização do evento;
• Sonorização (para computador, voz e violão – quando fizer parte da palestra);
• Deslocamento aéreo, terrestre e hospedagem em quarto single fora de SP Capital.
• Ferramenta de transmissão on-line

PREMISSAS:
• Forma de pagamento: 50% até 10 após a contratação e 50% em até 30 dias após a realização da palestra.
• Palestra canceladas/adiadas com menos de 10 (dez) dias implicarão em pagamento de no show de 100% do valor contratado.

PREMISSAS & CONDIÇÕES ESPECIAIS

Em caso de avaliação negativa por parte do cliente, o mesmo 
fica dispensado do pagamento do valor da palestra.


